
ÂÂS06

T
ÜRKİYE Ziraat Odaları Birliği (TZOB) Genel 
Başkanı Şemsi Bayraktar, Gazetem’e verdiği 
özel röportajda, Türkiye ve Rusya’nın tarım ve 
ziraat alanındaki ithalat ve ihracat ilişkilerini, 

seviyelerini enine boyuna masaya yatırdı. İki ülke ara-
sındaki ekonomik ilişkilerinin boyutu ve potansiyelinin, 
sadece bölge değil, dünya için de bir istikrar garantisi 
olduğunu vurgulayan Bayraktar, “Özellikle petrol, doğal-
gaz ithalatı, müteahhitlik faaliyetleri ve turizm hizmetle-
rine dayanan Türk-Rus ekonomik ilişkilerinin çeşitlene-
rek her alana yayılması gerekiyor” diye konuştu.

İşte önemli satırbaşlar

ì Rusya’nın 142, Türkiye’nin 74 milyonluk nüfusu bile 
sektörlerde yaşanabilecek çeşitliliğin habercisidir.

î Yapılan işbirliğiyle, Türkiye’nin geçen yıl 135 mil-
yar dolar olan Rusya’ya ihracatı daha da artabilir.

ï Türkiye’nin Rusya’ya ihraç ettiği tarımsal ürünlerin 
genelini sebze ve meyveler oluşturuyor.

ñ Rusya, Türkiye’den turunçgil ve domates konusun-
da büyük miktarda ihracat yapıyor.

Konut inşaatında 
zirve Moskova’nın
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RUSYA VE TURKiYE
iSTiKRAR 
GARANTiSiDiR

“8 Ağustos” 
vizyona 

girdi

En 
iyi savaş 

filmi

Rusya ile Gürcistan arasında 8 
Ağustos 2008 günü başlayan 
ve 5 gün süren Güney Osetya 

ile ilgili savaş, bu günlerde 
yaşanan çatışmalar ve 
olaylar film oldu, beyaz 

perdeye yansıtıldı.

ÂÂS02
Vladimir Putin’den 
eğitim merkezi 
hamlesi
Rusya Başbakanı Vladimir Putin 
çocuklara eğitim ve gelişim 
merkezlerinin yapılması 
için 10 hektarlık alan 
tahsis edecek. ÂÂS05

Geçen senenin değerlendiril-
diği Rusya İnşaatçılar Birliği 

Yönetim Kurulu’nda, sektörün 
yüzde 5.1 geliştiği açıklandı. 
Pazarda tam 5.6 trilyon ruble 
para döndüğünün altı çizildi.

ÂÂS05 Ruble değerini 
sağlamlaştırdı
Ruble değerini 
sağlamlaştırdı

Navigasyon 
zorunlu olacak

ÂÂS02

ÜRETiMi 
BURADA 

YAPAN KAZANIR

HAFTANIN KONUĞU

Nejat İnan
sporla dolu 

yaşantısını anlattı. 
Gizardi firmasının 

sahibi, ticaretin püf 
noktalarını açıkladı.

ÂÂS12

Türkiye Ziraat Odaları Birliği Genel 
Başkanı Şemsi Bayraktar, 

“Rusya ile Türkiye ara-
sındaki ekonomik iliş-

kilerin boyutu ve 
potansiyeli, dünya 
için istikrar ga-
rantisidir” dedi.

ÂÂS03

Türkiye Ziraat Odaları 
Birliği Genel Başkanı 

Şemsi Bayraktar, 
iki ülke arasındaki 
ekonomik ilişkileri 

değerlendirdi.

İstanbul artık çok yakın
Hergün 

Moskova-İstanbul
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Kıvas’a Antalya’da 
büyük ilgi
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◊ RUSYA Ulaştırma 
Bakanlığı’nın açıkla-
masına göre, 1 Ocak 
2013 tarihinden iti-
baren Rusya’da yolcu 
taşıma araçları (otomo-
biller hariç) ve tehlikeli 
madde taşıyan kam-
yonların GLONASS ve 
GLONASS/GPS uydu navigasyon sistemi ile donatılması 
zorunluluğu gelecek. Bununla ilgili kararname yazısı 21 
Şubat tarihinde Adalet Bakanlığı tarafından kayda geçi-
rilirken, daha önceleri ise bu kuralın, 2012’nin başından 
itibaren yürürlülüğe sokulması planlanıyordu.

5 milyon araçta olmadığı tespit edildi
Kararın 1 Ocak 2012 tarihinde yürürlüğe sokulması ise 

tüm araç sahiplerinin belirtilen tarihe kadar araçlarını bu 
sistemle donatamamalarının ardından gerçekleşemedi. 
Süre bir yıl uzatılırken, bu şekilde tüm araç sahiplerinin 
araçlarını GPS’lerle donatabilmelerine imkan sunulmuş 
olundu. Rusya’da şu anda GLONASS ve GLONASS/GPS 
uydu navigasyon sistemi sahip olması gereken araçların 
sayısı yaklaşık 5 milyon olarak açıklanıyor. 

◊ HOLLYWOOD filmlerini aratmayacak şekilde güzel, 
modern ve kaliteli sahnelere sahip olan 8 Ağustos filmi, 21 
Şubat’ta gösterime girdi. 120 dakika süren filmde, tanın-
mış Rus oyuncuların rol aldı. Filmin yönetmenliğini ise 
Janik Faiziyev üstlendi. Gürcistan Cumhurbaşkanı Mihail 
Saakaşvili’yi Andy Garcia canlandırdı. Filmde Rusya Dev-
let Başkanı Dmitriy Medvedev o kadar sık gösterilmezken, 
Medvedev’i cesur bir karakter sergileyen Rus aktör Vladi-
mir Vdoviçenkov canlandırdı.

Vdoviçenkov, Medvedev rolünde Medvedev’i sert 
bakışlı, elini masaya vuran, toplantı salonundan kızgınlıkla 
danışmanlarını kovan bir kişi olarak gösterdi. 8 Ağustos 
filmi şu ana kadar Rusya sinema tarihinde çekilmiş en 
modern ve kaliteli yerli savaş filmi unvanını da alırken, bu 
filmin büyük bir topluluk tarafından seyredilmesi ve büyük 
ilgi görerek, beklentileri karşılaması bekleniyor.

“ 8 Ağustos” filmi 
vizyona girdi

Rusya ile Gürcistan arasında 8 Ağustos 2008 günü 
başlayan ve 5 gün süren Güney Osetya ile ilgili sa-
vaş, bu günlerde yaşanan çatışmalar ve olaylar film 
oldu, beyaz perdeye yansıtıldı.

En 
iyi savaş 

filmi

◊ RUSYA Federal Göçmenler 
Dairesi ve Ekonomi Yüksekokulu 
tarafından ortaklaşa düzenlenen 
anket çalışmasına yabancı işçiler 
ve Rus vatandaşları katıldı. Rus 
vatandaşlarına yabancı işçiler 
hakkındaki görüşleri, yabancı 
işçilere ise Rusya’da karşılaştıkla-
rı zorluk ve sorunların ne olduğu 
soruldu. Ulaşılan sonuçlara göre, 
Rusya’da yaşayan halkın yarısı, 
yabancı işçilerin kendi işlerini 
ellerinden aldıklarını düşünü-
yorlar. 

Yabancı işçilerin üçte ikisi ise 
maaş almakta sorun yaşadıkları, 
maaşlarının ödenmemesiyle karşı 
karşıya kaldıklarını, üçte biri ise 
rüşvet sorunu ile karşılaştıkla-
rını ifade ettiler. Rusya Federal 
Göçmenler Dairesi Konstantin 
Romodanovskiy ve Ekonomi 

Yüksekokulu rektörü Yaroslav 
Kuzminov anket sonuçlarını 
değerlendirirken, Almanya ve 
Fransa’da işçi ve çalışanla-
rın yasalar önünde daha çok 
tutulduğu, katı kanunlar olduğu 
ve kendilerini daha güvende his-
settikleri, Rusya’da ise işçilerin 
kendilerini pek güvende hissede-
mediklerini bildirdi.

◊ Ayrıca, ankette göçmenlerin 
Rusça bilme zorunluluğu olma-
sının gerekliliği de, Rus vatan-
daşlara soruldu. Halkın yüzde 
50’lik kısmı ülkeye gelen yabancı 
işçilere Rusça sınavının yapılma-
sına sıcak bakarken, yüzde 27’lik 
kısım sınava ihtiyaç olmadığı, 
yüzde 60’lık kısım ise burada 
yaşayan yabancı işçilerin, kendi 
adet ve göreneklerini korumaları-
na karşı olmadıklarını belirtti.

◊ TÜRKİYE’nin tatil kenti 
Antalya’da gerçekleştirilen Uluslara-
rası İçecek Fuarı’na Rusya’nın milli 
içeceği olarak kabul edilen, arpa 
veya çavdar ekmeğinden yapılan ve 
Rusya’da vodkadan sonra en çok 
tüketilen kıvas içeceği de katıldı. 
Türkiye’de kıvas üretimi yapan Baş-
kurdistan şirketi Uçalı-Moloko tara-
fından fuarda tanıtılan içecek, halkın 
büyük ilgisini çekti. Kıvas, otel ve 
ticari firma sahiplerine, ayrıca fuara 
gelen misafirlere tanıtım amacıyla 
denemek için ücretsiz olarak verildi. 
Türkiye’deki fuarda Rus kıvas içece-
ğine ilgi beklenenin üzerinde oldu.

105 şirket en iyi doğal gıda ürün-
leri unvanını kazanmak için düzenle-
nen bir yarışmada mücadele ederken, 
Rus içeceği kıvas en iyi 20 doğal gıda 
ürünleri arasına girmeyi, ödül ve ser-
tifika almayı başardı. Ayrıca, bu fuara 
Rusya’nın Antalya Başkonsolosu 
Aleksandr Tolstopyatenko da katıldı.

Navigasyon 
zorunlu olacak

Hayat yabancı işçilere zor
Rusya’da son günlerde yabancı işçilerin so-

runları ve halkın onlara karşı yaklaşımı  
gündemdeki yerini koruyor.
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Siyamend KAÇMAZ
ÇERÇEVE

skacmaz@gazetem.ru

İLERLEMİŞ yaşının verdiği olgunluk ve ak düşmüş 
saçları ile çevresinde saygı uyandıran bir görüntüye 
sahipti. O da, ülkesinde dikiş tutturamayıp, soluğu farklı 

bir umut için bu topraklarda almıştı.

G G G
Geldiği yeni yerde ne de olsa kimse onu tanımıyordu. 

Bu nedenle aldığı eğitim, sahip olduğu sosyal statü gereği 
ülkesinde yukarıdan bakıp, sohbetlerinde ‘oturulacak, 
sohbet edilecek kültüre sahip değil ’ diye beğenmediği, 
aşağı gördüğü kişilerle bile oturup sohbet etmesinin, 
onlardan medet ummasının hiçbir sakıncası yoktu. Nasılsa 
kimse onun bu durumunu görmeyecekti. Önemli olan 
sadece hayata tutunabilmekti. Gerisi ise teferruattı...

G G G
Bir gün geldi, hayat ona bir şekilde güldü ve o 

çok aradığı metadan fazlasıyla nasibini aldı. Önce 
küçümsediği, sırtına basarak çıktığı, ‘arabesk kültüre 
sahip’ dediği kişilerden kurtulması gerekiyordu. Kurtuldu.

G G G
Artık parası vardı. Kendisine yeni bir dünya kurması 

gerekiyordu. Ülkesinde arayıp da bulamadığı saygınlığı, 
para harcayarak kurmaya çalıştı. Sahip olduğu yeni 
statüyü eski çevresine göstermesi gerekiyordu...Eski 
dostlar yaz kamplarında ağırlandı, birlik beraberlik 
şarkıları söylendi ama parayı harcayan o olduğu için 
bütün alkışları yine o alıyordu. Artık kendisi ile ne kadar 
gurur duysa azdı.

G G G
Sıra, bu topraklara ilk geldiğinde imrenerek baktığı 

yanlarına yanaşmaya çekindiği ve en üst düzey olarak 
gördüğü o toplumun içerisine girmeye gelmişti. Bunu 
nasıl yapabileceğini, ince ince, uzun uzun düşündü. 
Sonunda buldu... Yine para harcaması gerekiyordu, 
harcadı. Ama kendisini rahatsız eden bir geçmişi vardı 
ve bu geçmişi para ile de değiştirmek mümkün değildi. 
Çünkü birileri onun ilk geldiği günkü halini biliyordu...

GEÇMİŞİN 
GÖLGESİ

◊ Rusya’nın iç talebin artmasıyla birlikte ithalatını artıran bir ülke oldu-
ğunu da bildiren Bayraktar, şunları kaydetti: “Rusya’nın en çok ihraç ettiği 
ürünlerin başında petrol ve doğal gaz olmak üzere çeşitli ham maddeler 
geliyor. Makine ve ekipman, ilaçlar, tüketim malları, et ve şeker ile yarı 
işlenmiş metaller ise Rusya Federasyonu’nun başlıca ithal ettiği maddeler.”

TÜRKİYE Ziraat Odaları Birliği 
(TZOB) Genel Başkanı Şemsi 
Bayraktar, Gazetem’e özel 

yaptığı açıklamada, Türkiye ve 
Rusya’nın tarım ve ziraat alanın-
daki ithalat ve ihracat ilişkilerini, 
seviyelerini enine boyuna masaya 
yatırdı. İki ülke arasındaki ekono-
mik ilişkilerinin boyutu ve potansi-

yelinin, sadece bölge değil, dünya 
için de bir istikrar garantisi olduğu-
nu vurgulayan Bayraktar, “Özel-
likle petrol, doğalgaz ithalatı, 
müteahhitlik faaliyetleri ve turizm 
hizmetlerine dayanan Türk-Rus 
ekonomik ilişkilerinin çeşitlenerek 
her alana yayılması gerekiyor” 
diye konuştu.

Rusya ve Türkiye’nin sahip oldu-
ğu karşılıklı potansiyelin tam olarak 
kullanılması gerektiğini ifade eden 
Bayraktar, Rusya’nın 17 milyon 75 
bin kilometrekareye yayılan, bir 
ucu Finlandiya’ya dayanırken, di-
ğer ucu Kuzey Kore’ye kadar giden, 
dünyanın en büyük yüz ölçümlü 
ülkesi olduğunu hatırlattı.

RUSYA VE TÜRKiYE
iSTiKRAR 

GARANTiSiDiR

Türkiye 
Ziraat 

Odaları Birliği 

Genel Başkanı 

Şemsi Bayraktar, 

iki ülke arasındaki 

ekonomik ilişkileri 

değerlendirdi

İki ülkenin de büyük potansiyele sahip olduğunu dile getiren Bayraktar, “Rusya ile 
Türkiye arasındaki ekonomik ilişkilerin boyutu ve potansiyeli, yalnızca 
bulundukları bölge için değil, dünya için istikrar garantisidir” dedi.

Rusya’nın 
ithalatı 
yükseliyor

◊ Türkiye’nin Rusya’ya başlıca ihraç ettiği tarımsal ürünlerin 
sebze ve meyveler olduğunu kaydeden Bayraktar, “Türkiye’nin 
Rusya ile olan dış ticareti yıllardır açık vermektedir. Rusya, 
2011 yılında Türkiye’ye 23 milyar 950 milyon dolar ihracat, 
Türkiye’den 5 milyar 595 milyon dolarlık ithalat yaptı. 

Sebze ve 
meyve 
revaçta

◊ Tahminlere göre, 
Rusya’nın 2011 yılında 
323.3 milyar dolar ih-
racat, 198.1 milyar dolar da ithalat 
yaptığını, Türkiye’nin ise aynı yıl 
135 milyar dolarlık ihracat, 240.8 
milyar dolarlık ithalat yaptığını bil-
diren Bayraktar, “Rusya’nın 521.4 
milyar dolarlık, Türkiye’nin 375.8 

milyar dolarlık dış ticaret hacimleri 
işbirliğinin ne kadar büyük bir po-
tansiyel taşıdığını gösteriyor” dedi.

Tarım ve gıda ürünlerinde 
Türkiye’nin Rusya’ya, 2011’de 
917.4 milyon doları meyve sebze 
olmak üzere 1 milyar 71.8 milyon 

dolarlık ihracat, bu 
ülkeden 545.9 milyon 
doları hububat ol-

mak üzere 867.1 milyon dolarlık 
ithalat yaptığını belirten Bayraktar, 
“Yaklaşık 40 milyar dolarlık tarım 
ve gıda ürünü ithal eden Rusya’ya, 
Türkiye 1.07 milyar doların çok çok 
üzerinde ihracat yapabilir” dedi.

Potansiyeller yüksek
◊ Rusya’nın yeraltı zenginliklerine 

bakıldığında da, dünyanın en önemli 
ülkelerinden biri ve son derece iyi 
eğitimli 142 milyon nüfuslu bir ülke 
olarak büyük potansiyeller barındır-
dığını da ifade eden Şemsi Bayraktar, 
Türkiye’nin ise iyi işleyen bir pazar 
ekonomisi, 74.7 milyonluk dinamik 
ve çoğunluğunu gençlerin oluştur-
duğu bir nüfusu olduğuna dikkat 
çekti. Türkiye’nin çok büyük tarımsal 
potansiyeli bulunduğunu belirtti. 

Türkiye’nin ihracatı artabilir

Harekete geçilmeli
◊ Rusya’nın ihtiyacının başta 

meyve ve sebze olmak üzere gıda 
ve tarım ürünleri, tüketim madde-
leri, turizm hizmeti, Türkiye’nin 
ihtiyacının ise petrol ve doğalgaz 
başta olmak üzere doğal kaynaklar 
olduğunu bildiren Bayraktar, her 
iki ülkenin de açıklarını kapatabi-
lecek potansiyele sahip durumda 
olduklarını, bu potansiyeli hare-
kete geçirmeleri gerektiğini de 
sözlerine ekledi.

Rakiplere göre avantajımız var
◊ TZOB Genel Başkanı 

Şemsi Bayraktar, gelişen 
Rusya’nın, Kazakistan ve 
Belarus başta olmak üze-
re bazı eski Sovyetler 
Birliği ülkeleriyle ser-
best ticaret ve tek pazar 
anlaşması yaptığını, Av-
rasya Ortak Pazarı kur-
maya çalıştığını belirtti. 
Bayraktar, Türkiye’nin 
bu ülkeye yakınlığı ve 
ürün çeşitliliği sayesinde 
tarım ve gıda maddeleri 
yönünden bu ülkenin iç 
talebini karşılamak için 
büyük potansiyele sahip 
bulunduğunu kaydetti.



GAZETEM
28 Şubat 2012 Salı4 İŞ DÜNYASI

Ender KARATAŞ
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R USYA Federasyonu sınırları içerisinde direksiyon 
başına geçecek kişilerin alkol alarak taşıt kullan-
maları, miktarına bakılmaksızın yasaklandı.

Daha önceki yasa tasarısı Rusya’daki araç sahipleri-
nin, belirli bir oranda alkol kullanıp, trafiğe çıkmasına 
izin veriyordu. Ancak yapılan yasa değişikliği sonrası, 
Rusya Federasyonu sınırları içerisinde hiçbir miktara 
bakılmaksızın, alkollü taşıt kullanılması yasaklandı.

Teste karşı gelmeyin
Kabul edilen yeni kanun gereği, trafik polislerinin 

yapmak istediği alkol testini reddetmek de, önemli yap-
tırımlarla karşı karşıya kalınmasına sebep olabiliyor. Bu 
konuda herhangi bir şekilde polise karşı gelmek demek, 
ehliyetinize el konulup, evraklarınızın ehliyet iptali için 
mahkemeye sevk edilmesine kadar gidecek hukuki bir 
sürecin başlaması anlamına da gelebilir.

Kan analizi tavsiyesi
Bu konuyla ilgili Rusya Trafik Kanunu’nda yazanlar 

aynen şöyle; “Alkol kontrolünde en uygun yöntem, bir 
hastanede kan analizi ile alkol oranının tespit edilme-
sidir.” Bu yöntem üfleme yöntemi ile alkol oranı tespit 
eden cihazlara göre yüzde 90 daha doğru sonuç ver-
mektedir. Zira alkol kullanılmamasına rağmen tüketi-
len bazı yiyecek ve içecekler üfleme yönteminde alkol 
alınmış gibi bir sonuç ortaya çıkartabilmektedir.

Üflemeli teste 2 tanık gerek
Alkol testi eğer sadece alkolölçer cihaza üfleme 

metodu ile yapılıyor ise; test esnasında en az iki tanık 
olması gerekmektedir. Test kontrol çizelgesinde de bu 
tanıkların bilgileri ve imzaları olmak zorundadır. Eğer 
protokolde tanık kaydı yok ise, testin sonucu ne olursa 
olsun, mahkeme tarafından geçersiz sayılacaktır.

Hastane talebi hakkı
Eğer alkol ölçüm cihazının verdiği test sonucu 

gerçekçi değilse, trafik polisinden sizi hastaneye sevk 
etmesini ve hastanede kan testi yapılmasını talep etme 
hakkınız da bulunuyor. Bu durumda trafik polisi ilave 
bir protokol yazarak sizi hastaneye sevk etmek zorun-
dadır. Ayrıca görevli trafik polisi, sizi analiz için sevk 
ettiği hastaneye kadar götürmek mecburiyetindedir.

Alkollü araç 
kullanan 
‘yanacak’

Çalkan Grup, bundan böyle günlük taze yaprak 
sarma, biber ve kabak dolma satışına da başlayacak

TÜRK MUTFAĞI
ÇALKAN’DAN 
SORULUR ◊ Yoğun bir şekilde market 

yerleri baktıklarını da 
sözlerine ekleyen Çalkan, 
“Moskova’da önümüzdeki 
7-8 yıl içinde 100’e kadar 

çıkarmak istiyoruz. Bu 
rakam işin gidişatına göre 

değişebilir. 5 yıl içerisinde de 
bu rakama ulaşabiliriz” dedi.

100 
mağaza açacağız

Ağırlıklı olarak et ve et ürünleriyle piyasada 
söz sahibi olan Çalkan Grup, bundan böyle 
marketlerinde Türk damak tadına uygun gün-
lük çok sayıda gıda ürününe de yer verecek.

GAZETEM’e özel açıkla-
malarda bulunan Çalkan 
Grup Genel Müdürü 

Burak Çalkan, sarma ve dolma 
benzeri ürünlerin daha önce 
ramstorlar döneminde satışının 
yapıldığını, ancak ramstorların ka-
panmasıyla satışların durduğunu 
anlattı. Yeni açtıkları marketlerde 
bu özlem ve isteğe yanıt vermek 
için bu ürünlerin satışına başladık-
larını ifade eden Çalkan, “Yaprak 
sarması, biber ve kabak dolması, 
tabii ki bizim Türk damak tadına 

uygun olan yiyecekler... Ama biz 
bunlara Rusların da ilgi gösterdiği-
ni biliyorduk. Bu yüzden açtığı-
mız ve açacağımız her markette 
bu politikayı uygulayacağız. Şu 
an Dinamo Metro’su yanında 
açtığımız marketimizde günlük 
olarak hazırlanmış, dolmaları ve 
taze ürünleri bulabilirsiniz. Bunun 
yanında biz oraya her gün sakatat 
ürünlerini de gönderiyoruz. Yani, 
ciğer, böbrek ve yürek tarzı ürün-
lere de oradan ulaşmanız müm-
kün” diye konuştu.

◊ Burak Çalkan, “Bunları 
sadece kendi marketlerinizde mi 
satacaksınız, yoksa diğer market-
lere de verecek misiniz?” sorusuna 
ise, “Sakatat ürünlerini zaten diğer 
marketlere veriyoruz. Dolma ve 

sarma ürünlerini de büyük marketlere 
koymayı planlıyoruz. Onlar için şu 
an sertifikaları aldık. Talep olması 
durumunda çalıştığımız marketlere 
ve diğer müşterilere de bu ürünlerden 
vermeyi planlıyoruz” yanıtını verdi.

Sertifikasını da aldık

◊ Marketlerinde konsept ola-
rak et ürünlerinin yanında belli 
başlı su, ekmek ve çeşitleri, kefir, 
meyve suyu gibi gıda ürünlerini 
de satışa 
sundukları-
nı belirten 
Çalkan, he-
defleri ve planları konusunda ise 
şunları söyledi: “Şu an olmasa 
bile peynir, yumurta gibi ürünleri 
de satışa sokacağız. Yüzde 80 et, 
yüzde 20 temel gıda malzeme-
leri olan bir konsept yaratacağız. 
Temel gıda ürünlerini, piyasada 

halkın talep ettiği, beğendiği bel-
li başlı markalardan temin edip 
market raflarımıza koyacağız. 
Süt, ekmek, peynir gibi ürünler, 

Rusya’dan 
temin edile-
cek. Sadece 
Türkler’e 

değil genele hitap edeceğiz. 
Oraya gelen her müşterinin 
temel gıda malzemesi neyse o 
ihtiyaçları karşılayacak şekilde 
buradan yerli tedarik edip orada 
satışa sunacağız” ifadelerini 
kullandı.

Herkese hitap edeceğiz

Burak 
Calkan

◊ BU yıl 19. kez kapılarını açan 
Prodexpo’ya (Uluslararası Moskova Gıda 
ve Gıda Hammaddeleri Fuarı) Türk firmala-
rı damga vurdu. Fuara adeta çıkarma yapan 
Türk firmaları yoğun taleple karşılaşırken, 
Ruslar tarafından en fazla ilgi ise baklava 
ve lokum stantları gördü. Moskova’da her 
yıl düzenlenen Prodexpo, fuarı bu yıl 13 
Şubat’ta yapıldı. Fuara 55 farklı ülkeden, 
yaklaşık 2100 firmanın katılımı oldu. Çok 
sayıda Türk firmasının da katıldığı yiyecek 
ve içecek fuarında, baklava ve lokum stan-
dı açan Türk firması azımsanmayacak bir 
ilgiyle karşı karşıya kaldı.

5 bin kişi tattı
Görüntüleri ile tüm dünyada hayranlık 

uyandıran Rus bayanlar bile, baklava ve 
lokum standına uğrayıp, fazla kalorili olma-
larına bakmaksızın yiyeceklerin tadını çıkar-
dılar. 18 yıllık iş hayatının 7 yılını Rusya’da 
geçiren baklava ustası Cuma Seçkin, stantla-
rında sergiledikleri lokum ve baklavalardan 
fuar boyunca yaklaşık 5 bin kişinin tattığını 
söyledi. Seçkin, “Rus kadınları ne kadar 
kilolarına dikkat etseler de, Türk tatlıları-
na dayanamıyorlar. Türkiye’ye hep gidip 
geldikleri için damak tadımıza yabancı 
değiller. Aslında tatlı ve lokum, Ruslar’a çok 
yabancı değil” dedi. Standa gelip, birbirin-
den lezzetli tatlıları yiyen Rus güzel Elana 
ise, “Tatlıların mükemmel olduğunu söyle-
yip çekinmeden yediklerini belirtti.

Lokum Rusları 
mest etti
Türk firmaları, Uluslararası Mosko-
va Gıda ve Gıda Hammaddeleri 

Fuarı’na çıkarma yaptı. Ruslar, Türk 
lokumu ve baklava stantlarına akın etti.
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RUSYA FABRIKAMIZLA 
HIZMETINIZDEYIZ

Daima en iyi

џ Seramik yapistirma 
harci

џ Derz dolgulari

џ Boyalar ve hazir 

џ Su izolasyon urunleri

џ Isi izolasyon urunleri

џ Yuzey duzlestirme 
harci

Rus inşaat sektöründe 2011 yılının 
lider şehri, 8.2 milyon metrekare ile 

Moskova Bölgesi oldu

KONUT iNŞAATINDA
ZiRVE MOSKOVA’NIN
Geçen senenin değerlendirildiği Rusya İnşaatçılar Birliği Yönetim Kurulu’nda, sektörün 
yüzde 5.1 geliştiği açıklandı. Pazarda tam 5.6 trilyon ruble para döndüğünün altı çizildi.

R USYA genelinde inşaat sektö-
ründe geçtiğimiz seneyi, 8.2 
milyon metrekare inşaat yapılan 

Moskova Bölgesi ilk sırada tamamladı. 
Bu açıklama, Rusya İnşaatçılar Birliği 
Yönetim Kurulu’nda konuşan Rusya 
İnşaatçılar Birliği Başkanı Vladimir 
Anatolyeviç Yakovlev’e ait... Mos-
kova Devlet İnşaat Üniversitesi’nde 
gerçekleştirilen toplanlantıda, inşaat 
sektörünün 2011 yılında kat ettiği 
mesafe masaya yatırıldı. Çalışmalar 
gözden geçirildi. Toplantının günde-
minde Rusya’daki inşaat sektörün-
deki rekabetçi durumu düzenleyen 

yasalardaki mevzuat değişikliği ile 
ilgili konular yer aldı. Ayrıca, Rusya 
İnşaatçılar Birliği’nin yeni yapısı ve 
bir sonraki toplantı ile ilgili hazırlıklar 
da görüşüldü. Başkan Yakovlev’in 
2011 yılı inşaat sektörü raporuna göre 
2011 yılında, bir önceki yıla göre, 
yüzde 5.1 oranında daha fazla para 
harcandı ve toplam rakam 5.6 trilyon 
rubleye ulaştı. Yapılan yatırımın yanı 
sıra, inşaat sektöründe çalışanların 
sayısı da arttı. 2010 yılında inşaat 
sektöründe yaklaşık 3 milyon 100 bin 
kişi çalışırken, 2011 yılında bu sayı 
yaklaşık 3 milyon 650 bine ulaştı.

◊ JONES Land LaSalle Emlak ve Da-
nışmanlık Şirketi’nden yapılan açıkla-
mada, 2013 yılının ikinci periyodunda 
hizmete girmek üzere, Moskova’nın 
kuzeydoğusundaki Altufyevo ilçesine 
‘Vesna’ isimli bir alışveriş ve tica-
ret merkezi inşaa edilecek. Çevrede 
yaşayan 1.8 milyon insanın faydala-
nabileceği Vesna Alışveriş ve Ticaret 
Merkezi, MKAD otoyolunun 84. kilo-
metresinde Altufyevskoye ile Şosse’nin 
kesişim yerinde yapılacak.

Toplam 126 bin m2 alan üzerinde 
kurulacak olan alışveriş merkezinde 
birçok dükkan ve mağazalar, süper-
market, elektronik ve beyaz eşya ma-
ğazaları, çok salonlu sinema, kafe, res-
toran ve fast food türü yemek alanları 
ile 3 bin araç kapasiteli otopark da yer 
alacak. First Şirketi tarafından projesi 
gerçekleştirecek alışveriş merkezinin 
2013 yılının ikinci çeyreğinde hizmete 
sokulması hedefleniyor.

Altufyevo’ya alışveriş
merkezi yapılacak

◊ Aylık 8 bin 500 ruble (yakla-
şık 285 dolar). DOKI Emlak Şirketi 
tarafından Moskova’da oda kirala-
manın aylık fiyatları ortaya çıka-
rıldı. Şubat ayı ortasında yapılan 
araştırma sonrası yayınlanan rapora 
göre, Moskova’daki en ucuz kiralık 
odanın aylık 8 bin 500 ruble (yakla-
şık 285 dolar) olduğu açıklandı. Bu 
fiyata Vıhino metrosu yakınlarında 
3 odalı bir dairede oda kiralamak 
mümkün oldu. Moskova’da en ucuz 
fiyata oda kiralanabilecek yerler 
arasında Ulitsa Podbelskogo, Novo-
gireevo, Pervomayskaya ve Domo-
dedovskaya metrosu yakınlarındaki 
mahalleler yer aldı. Belirtilen bu 
yerlerde aylık 9 bin ruble kirayla 
oda kiralama imkanları sunuldu.

Tanıdıkla 12 bin ruble
Bu fiyatlar o odada tek kişinin 

kalması koşuluyla geçerli olurken, 
odada karı-koca veya anne-çocuk 
şeklinde iki kişi kalınması duru-
munda ise kira paralarının değiştiği 
gözlendi. Öte yandan, iki kişi be-
raber daire tutup ev kirasını bölme 
durumunda ise oda kirasının daha 
pahalıya mal olduğu, ev sahibi ile 
aynı evde kalıp oda kiralamanın ise 
daha ucuza mal olduğu belirlendi.

◊ İnşaat işlerinde çalışan kişilerin 
sayısı 3.1 milyon olurken, inşaat 
malzemeleri üretiminde ise 545 bin 
kişi çalıştı. 2011 yılında toplam 788 
bin 200 dairenin yapımı tamam-
lanırken, 2010 yılına göre artış ise 
yüzde 9.9 oldu. Rusya’nın tüm fede-
ral bölgelerinde artışlar görülürken, 
en büyük artış yüzde 15.2 oranıyla 
Uzakdoğu Bölgesi’nde meydana 
geldi. 2011 yılında konut yapımında 
lider olan bölge ise 8.2 milyon met-
rekare ile Moskova Bölgesi yer aldı.

Öte yandan, inşaat malzeme-
leri sanayii sektöründe de olumlu 
gelişmeler kaydedildi. 2011 yılında 

inşaat malzemeleri üretimi yapan 
yaklaşık 400 tesis hizmete açıldı. Bir 
önceki yıla göre inşaatta kullanılan 
ana inşaat malzemeleri üretiminde 
de artış görülürken, bu artış oranı 
çimentoda yüzde 11.4, zemin için 
kullanılan seramik fayanslarda 
yüzde 18.5, duvar malzemelerinde 
yüzde 16.9, metalik olmayan inşaat 
malzemelerinde yüzde 14.3, iç 
duvar kaplama malzemelerinde yüz-
de 7.3, yumuşak çatı ve izolasyon 
malzemelerinde yüzde 10.8, prekast 
betonda yüzde 11.2, seramik hij-
yenik malzemelerinde yüzde 6.3, 
linolyumda ise yüzde 4.7 oldu.

788 bin 200 daire bitirildi

Moskova Bölgesi’nin kira
geliri 120 milyon ruble

Vladimir Putin’den 
eğitim merkezi 
hamlesi

◊ ÇOCUKLARIN gelişimine olumlu katkı yap-
mak amacıyla, eğitim ve gelişim merkezleri açmayı 
planlayan Rusya Başbakanı Vladimir Putin, konuyla 
ilgili ilk adımları da attı. Konu ile ilgili Moskova 
Belediye Başkanı Sergey Sobyanin ve Moskova 
Bölgesi Valisi Boris Gromov ile görüşen Putin, 
çocuklar için gelişim ve eğitim alanlarının kurul-
ması amacıyla Stratejik Girişimler Ajansı adına 10 
hektarlık alan tahsis edilmesini istedi.

Oyuncak fabrikası da açılacak
Çocukların gelişimine olumlu katkılar sağlayacak 

bu alanlarla ilgili proje, Stratejik Girişimler Ajan-
sı Uzmanları Konseyi tarafından gerçekleştirilen 
toplantıda onaylanırken, Putin bu projelerin ger-
çekleştirilmesi için yardım sözü verdi. Çocuklarla 
ilgili hazırlanan projede çocuklara yönelik bilimsel, 
endüstriyel ve altyapı alanlarının birleştirileceği bir 
oluşumun meydana getirilmesi öngörülüyor. 

Toplam maliyet: 2 milyar ruble
Projeyi sunan Çocuk Ürünleri Endüstrisi İşletme-

leri Birliği Başkanı Antonina Tsitsulina’nın açıklama-
sına göre, çocuklara yönelik projelerin hayata ge-
çirilmesi için Moskova ve Moskova Bölgesi’nde 10 
hektarlık alanlara ihtiyaç bulunuyor. Projenin değeri 
2 milyar ruble olurken, bu rakamın yüzde 20’lik 
kısmı teklifte bulunan şirket tarafından karşılanacak.

Rusya Başbakanı Vladimir Putin 
çocuklara eğitim ve gelişim 
merkezlerinin yapılması 
için 10 hektarlık alan 
tahsis edecek.

SORU
Moskova’da 

oda kiralamak 
ne kadar?

CEVAP

Rusya’nın Moskova Bölgesi’nin, geçen yılki kira 
gelirlerinin 120 milyon ruble olduğu açıklandı.

◊ MOSKOVA Bölgesi Gayrimenkul Alanları ve Mül-
kiyet İşleri’nden Sorumlu Bakan Valentin Vitrinskiy’nin 
açıklamasına göre, bölgedeki kira geliri tam 120 
milyon ruble. 1 Ocak 2012 itibariyle Moskova Bölgesi 
Hükümeti’ne ait yerlerin kiraları ile ilgili 167 kira an-
laşması bulunuyor. Kiralanan mülklerin toplamı 50 bin 
mertekare olurken, 2011 yılında bu mülklerden gelen 
kira parası 83.5 milyon rubleyi buldu.

Arazi kiralarından 40.4 milyon ruble
Kiraya verilen arazilerin genel toplamı ise 415 hektar 

olurken, bunlardan gelen kira ücretinin 40.4 milyon ruble 
olduğu ifade edildi. Mülk ve arazi kiralarından toplanan 
para miktarının ise 123.5 milyon rubleyi bulduğu belirtil-
di. Öte yandan, bu yıl Moskova Bölgesi hükümetine ait 
olan Odintsovo şehri yakınlarındaki 6 bin metrekarelik 
arazinin açık artırma ile satılması ve buradan yaklaşık 20 
milyon rubleden fazla para elde edilmesi planlanıyor.

www.kalekim.ru

· Seramik yapıştırma harcları

· Derz dolguları

· Boyalar ve hazır sıvalar

· Su izolasyon ürünleri

· Isı izolasyon ürünleri

· Yüzey düzeltme harcları



Ruble değerini 
sağlamlaştırdı
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Lüks 
vergisinin hatları 
belirleniyor

◊ Rusya’da yeni lüks vergilerin, 
toplamda bin metrekare üzerindeki 
dairelerde ve 250 beygir gücü üstün-
deki otomobillerde geçerli olacağının 
planlandığı bildiriliyor. 

Şartlar 250 beygir 
Ekonomik 

Kalkınma 
Bakanı Elvira 
Nabiulina, lüks 
vergisi hakkın-
daki planlarını 
açıkladı. Nabiu-
lina, “Şu anda 
250 beygir gücü 
veya biraz daha 
yüksek güçteki 
otomobiller için 
lüks vergi konul-
masını düşünü-
yoruz” dedi.

Yüzde 10’u ilgilendiriyor
Bakan, emlak vergisi ile ilgili 

ise, gelecekte birkaç daireye sahip 
olan kişilerin, bu dairelerin toplam 
alanının bin metrekareyi bulması 
durumunda lüks vergiye tabi olacağı-
nı söyledi. Bakan bu oranların, Rusya 
nüfusunun yüzde 10’unu ilgilen-
dirdiğine de 
dikkat çekti 
ve vergi 
miktarı-
nın ise 
gelişti-
rilebi-
leceğini 
kaydetti.

Carlsberg, Baltika’nın 
tamamını alıyor

Danimarka’nın 
ünlü bira üreticisi 
Carsberg’in Rus 
Pazar lideri Baltika 
Bira’nın tüm 
hisselerini satın 
almak istediği 
bildiriliyor

C ARLSBERG Grubu’nun, Rusya bira 
pazarında lider durumda bulunan 
Baltika Bira’nın kalan yüzde 15’lik 

hissesini almak için yakın dönemde bir 
teklif yapacağı açıklandı.

Danimarka merkezli Carlsberg şirketin-
den yapılan bilgilendirmede, işlem değe-
rinin 6.5 milyar Danimarka kronu olduğu 
belirtilirken, “Yakında Baltika Bira’nın 
hisselerinin tamamına sahip olmak için ge-
rekeni yapacağız” açıklamasına yer verildi.

 Hisse başına bin 550 ruble Şu anda 
Baltika Bira’nın hisselerinin yüzde 85’ine 
sahip olan Carlsberg’in, Mayıs 2012’den 
önce şirketin hissedarlarına, hisse başına 
bin 550 ruble teklif sunmayı planladığı da 
gelen bilgiler arasında. OJSC Baltika Bira 
Fabrikası, 1996 yılından beri Rusya’nın 
lider bira üreticisi konumunda yer alıyor.

Carlsberg Grubu, kendi parçası olan 
Baltika’nın Rusya’daki 10 şehirde ve 
Azerbaycan’daki tek fabrikasının sahibi 
durumunda bulunuyor.

Şirketin kar oranı düştü
Rusya’nın bira ihracatının yüzde 70’ini 

gerçekleştiren Baltika markası, dünyanın 70 
farklı ülkesinde satılıyor. Firmanın 2011 yılı-
nın son 9 ayında yaptığı kar, 14 milyon 608 
bin ruble olurken, bu rakam 2010’un aynı 
döneminde tam 15 milyon 393 bin rubleydi.

◊ RUS rublesi reel efektif döviz kuru, 
2012 Ocak ayında yüzde 0.7 oranında 
yükseldi. Rusya Ekonomik Kalkınma 
Bakanlığı tarafından yapılan açıklamada, 
2012 Ocak ayında Rus rublesinin reel 
efektif döviz kurunun yüzde 0.7 oranın-
da yükseldiği belirtildi. Ruble’nin ABD 
doları ve Japon yeni karşısında yüzde 

0.2, Kanada doları karşısında yüzde 0.1 
değer kaybettiğine dikkat çekilirken, 
Euro karşısında yüzde 3.1 güçlendiği, İn-
giliz sterlini karşısında yüzde 1.7, İsviçre 
frangı karşısında ise 3.9 değer kazandığı 
ifade edildi. 2011 yılında rublenin reel 
efektif oranının yüzde 3.9 olarak onay-
landığı da kaydedildi.

◊ Rusya’nın en popüler otomobil mar-
kası Lada, St. Petersburg satışlarında gele-
neksel liderliğini yitirdi. Delovoy Peterburg  
gazetesinin haberine göre, Rusya’nın lider 
otomobil markası Lada, 2011’deki satış-
larda ilk sırayı kaptırdı. Haberde, Nissan 
marka otomobillerin, Lada’nın yerine ilk 
sırayı aldığı belirtildi. İki otomobil marka-
sının arasındaki farkın çok az olduğuna 
dikkat çekilirken, geçen sene satılan Lada 
marka araçların sayısının 9 bin 584, Nissan 
modellerinin satış rakamının ise 10 bin 252 
olduğuna yer verildi. Lada’nın, Moskova’da 
birinciliği seneler önce kaybettiği, Nissan 
markasının da St.Petersburg’un aksine 
Moskova’da fazla popüler olamayarak, 
altıncı sırada yer aldığı belirtilen haberde, 
Rusya genelinde halen Lada’nın liderliğinin 

devam etmesine dikkat çekildi.
Ford Focus’un, St. Peters-

burg’taki en popüler araba 
modeli olduğu ifade edilen 
haberde, Rusya genelinde 
en çok satılan Hyundai 
Solaris’in, St. Petersburg’ta 
ikinci sırada yer aldığı, bu 

aracı Renault Logan ve Wolkswa-
gen Polo Sedan’ın takip ettiği kaydedildi.

Lada, Petersburg’ta kan  
kaybediyor

Petersburg’taki 
en popüler araba 

modeli Ford Focus

Elvira 
Nabiulina



GAZETEM
28 Şubat 2012 Salı 7GÜNDEM

R USYA Tekelleşmeyle Müca-
dele Dairesi (FAS) Başkanı 
İgor Artemyev tarafından 

yapılan açıklamaya göre, Rus cep 
telefonu operatörlerinin dolaşım 
ücreti ve tarifeleri halen haddin-
den fazla pahalı olma özelliği 
taşıyor. Cep telefonu operatörleri 

dolaşım ücretlerini düşürdükleri 
belirtmesine rağmen bunun tam 
olarak gerçeği yansıtmadığına 
dikkat çekilirken, Rusya Tekelleş-
meyle Mücadele Dairesi olarak 
bununla mücadelenin sürdüğü 
ve operatörlerin yakından takip 
edildiği bildirildi.

Rus operatörler 
‘el yakıyor’

Cep telefonu operatörlerinin dolaşım 
(rouming) ücreti ve tarifeleri normalin 
oldukça üzerindeki rakamlara yapılıyor.

M OSKOVA Doğal Kaynak-
lar ve Çevreyi Koruma 
Dairesi Başkanı Anton 

Kulbaçevskiy tarafından yapı-
lan açıklamaya göre, Moskova 
Belediyesi iki yıl içerisinde ekolojik 
özelliğe sahip yeşil otobüsler alacak.

Moskova için 2 bin yeşil otobüs 
alımının 2014-2016 yılları arasında gerçek-
leşmesi planlanırken, bu otobüslerin en az Euro-4 
sınıfı kalitesinde olması planlanıyor. Ayrıca oto-
büslere, şehirdeki insanların ulaşım araçlarının 
olumsuz etkilerinden korunmaları için büyük oto-
yollarda yapıldığı gibi gürültüyü önleyici ekranlar 
yerleştirileceği öğrenildi. Moskova’ya dahil olan 

alanların yüzde 70’lik kısmının 
normların üzerinde aşırı gürültüye 
sahip olduğuna da dikkat çekildi.

Nehir taksilere az kaldı
Moskova Belediyesi’nin ulaşımı 

iyileştirmedeki projeleri devam eder-
ken, daha önce de bir açıklama yapan 

Moskova Belediye Başkanı Sergey Sobyanin, 
2012 yılının yaz aylarında Moskova’da nehir 
taksilerin hizmete girebileceğini belirtmişti.

Ayrıca, şehir ulaşımını biraz olsun rahatlatmak 
için sık sık kalkıp birçok duraklama yeri olan bot 
ile vapurların da hizmete alınması ve hızlı tram-
vay hatlarının devreye sokulması planlanıyor. 

Ayrıca, cep telefonu opera-
törlerinin reklamlarda dolaşım 
ücretinin aşağıya çekildiğini ifade 
etmesi ve bununla ilgili rakam ile 
tarifelere yer verilmesine rağmen 
durumun aslında reklamlarda 
bildirildiği gibi olmadığı, daha 
fazla ücret alındığının altı çizildi. 

Bununla beraber, reklamlarda 
dolaşım ücreti ile ilgili açıkla-
nanların hepsine inanılmaması 
gerektiği vurgulanırken, cep 
telefonu operatörlerinin genellik-
le reklamlarda, gerçekte yaptıkla-
rından daha azını söylediklerine 
işaret edildi.

Reklamlar aldatıcı olabilir

Rusya Tekelleşmeyle Mücadele 
Dairesi (FAS) Başkanı İgor Artem-
yev son olarak, “Biz operatörlere 
karşı radikal eylemler yapmak ve 
katı davranmak istemiyoruz. Ama 
onların dolaşım ücretlerini aşağıya 
çekmeleri için gerekli baskıyı 
yapacağız” şeklinde konuştu. 
Rusya’daki MTS, Megafon ve Bee-

line adlı 3 cep telefonu operatörü, 
aşırı fiyat uygulamaktan 4.2-
21.9 milyon ruble arasında para 
cezasına çarptırılırken, operatör-
lerin ücretleri dolaşım tarifele-
rindeki konuşmalarda 1.5-2 kat, 
SMS’lerde 3 kat ve cep interneti 
kullanımında 2-4 kat arası aşağı 
çekmeleri gerekiyordu.

Gerekli baskıyı yapacağız

Moskova Belediyesi’nden 
çevre dostu otobüsler

İki yıl içe-
risinde alınacak 

ekolojik özelliğe sahip 
‘çevre dostu’ otobüsler, 

Moskova Belediyesi 
tarafından hizmete 

sunulacak.

THY’nin Ufa uçuşları artıyor 
◊ Türk Hava Yolları, Ufa’ya daha sık uçacak. Ufa 

Havalimanı yetkilileri,uluslararası uçuşlarda “En güvenilir 
iş ortağı” unvanını kazanan THY ile işleri büyütüyor. 
RUSYA’ya bağlı Başkırdistan Cumhuriyeti başkenti Ufa 
havalimanı, uzun yıllardır Türkiye’den buraya yolcu taşıyan 
ve iyi bir izlenim bırakan, ayrıca uluslararası uçuşlarda 
“En güvenilir iş ortağı” unvanını kazanan Türk Hava 
Yolları ile işleri daha da genişletip büyütmek istiyor. Ufa 
Havalimanı yetkilileri tarafından yapılan açıklamaya göre, 
Türk Hava Yolları şu anda haftada 4 defa gerçekleştirdiği 
İstanbul-Ufa-İstanbul uçuşlarını 25 Mart’tan itibaren 5’e 
çıkaracak. Açıklamada ayrıca, uçuş saatlerinin yolcular için 
çok uygun olan sabah saatlerinde yer aldığı belirtildi. Bilet 
fiyatlarının hesaplı, kalitenin de yüksek olmasının Türk 
Hava Yolları’nın tercih edilmesi ve uçuşların büyük talep 
görmesinde önemli rol oynayacağına vurgu yapıldı. 

Sibirya’da Büyük Deprem 

Şiddeti: 6.8
◊ Geçtiğimiz pazar sabahı Moskova saa-

tiyle 10:17 sıralarında Rusya’nın Sibirya’daki 
Tuva Cumhuriyeti’nde 6.8 şiddetinde dep-
rem meydana geldi. Amerika Ulusal Jeoloji 
Servisi tarafından yapılan açıklamaya göre, 
depremin merkezinin Kızıl şehrinin 101 km. 
doğusunda bulunduğu şu an için depremde 
ölen ya da yaralanan olmadığı bildirildi.

Öte yandan, Rusya Olağanüstü Haller 
Bakanlığı Bölge Temsilcisi Elena Yastre-
bkova tarafından yapılan açıklamada ise, 
Tuva’da meydana gelen depremin 4.0 şid-
detinde olduğu belirtildi. Deprem, Krasno-
yarsk şehrinde de 2.0 şiddetinde hissedildi.

MALİ MÜŞAVİRLİK  VE  MUHASEBE  HİZMETLERİ

Adres: 119071, Moskova, Leninski Prospekt, Dom: 15,  padyej: 3,  Ofis: 203 -205

Telefon: +7 (495) 748 69 42 ( Pbx )

İnşaat:Genel müteahhitlik, ana müte-
ahhitlik, taşeronluk hizmetleri
Ticaret:Toptan ve perakende ticaret, 
ithalat ve ihracat, 
Üretim:Yarı mamul, ara mamul ve 
bitmiş mamul üretimi muhasebesi
Yatırım:Yatırım danışmanlığı ve inşaatı
Proje:Her türlü inşaat projeleri hizmeti

Transport: Her türlü mal ve  yolcu 
taşımacılığı,
Danışmanlık:Hukuki ve hizmet ala-
nında çalışan firmalar,
Temsilcilik:Yabancı ülkede faaliyet 
gösteren firmaların Rusya`daki temsil-
cilikleri veya şubeleri vasıtasıyla faaliyet 
gösterenler

TÜRKİYE, Rusya, Özbekistan, Kazakistan, Tacikistan, ABD, İngiltere, 
Romanya, Moldova, Bulgaristan, Hindistan, Pakistan, Lübnan, İran.

10 Yıldır Moskova`da  Türk , Rus ve diğer ülke vatandaşlarına  muhasebe hizmeti 
veren SYSTEM CONSULTİNG,   Moskova, Kazan, Soci ve Krasnodar`da  20’yi aşan  
tercubeli muhasebe personeliyle muhasebe hizmeti  vermektedir.

MUHASEBE HİZMETİ VERDİĞİMİZ FİRMALARIN FAALİYET ALANLARI

MUHASEBE HİZMETİ VERDİĞİMİZ FİRMALARIN ÜLKELERİ

E-mail: sconsulting@hotmail.com, 
              sconsulting@mail.ru,

SYSTEM CONSULTING LTD.
Türk girişimcilerinin olduğu her yerde  varız

Mobil :  +7 926 949 55 55
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mutfak

Bonfile etimizin sinirlerini ve 
yağlarını güzelce ayıklayalım 
parmak şeklinde uzun uzun 
doğruyalım. Sonra zeytinyağı, 
tuz,soğan ve sarmısak 
tebiyesine yatıralım. 2 veya 3 
saat kadar burada beklesin. Biz 
bu arada patatesleri rendeden 
geçirelim, güzelce yıkayalım 
ki nişastasını alabilelim.Sonra 
bu patatesleri ayçicek yağında 
kızartalım. Ardından büyük bir 
tabağa veya tepsiye koyalım, 

üstüne yoğurdu çırparak 
dökelim. Salçayla domates 
sosunu yapmayı unutmayalım. 
Tereyağını eritip 2 çorba 
kaşığı salçayı kavuralım, 2 
su bardağı su ilave edelim, 
tuz ve karabiber koyalım. 
Hazırladığımız sosu da 
yoğurdun üstüne dökelim. Etleri 
tavada veya ızgarada üstüne 
dizelim domates ve biberleri 
de kızartıp üstüne dizelim. 
Son olarak maydanozla 

süsleyelim, tereyağını da üstüne 
gezdirelim ve afiyetle yiyelim!!! 
Göreceksiniz, çok güzel, leziz 
ve değişik bir yemek olacak.
Özellikle misafirleriniz için 
hazırlayabilirsiniz.

Merak ettiğiniz yemek 
tarifleri varsa bana yazıp 
sorabilirsiniz.

Haftaya yeni bir tarifte 
buluşma üzere. 

Köşk Kebabı
MALZEMELER 4 kişilik

YAPILIŞI

Yusuf Usta
yusufusta@gazetem.ru

Afiyet olsun

Rehberde veya Gazetem seri ilanlarda (en fazla 50 
karakter ve telefon numarası) yazılı duyurularınızın 
yer almasını istiyorsanız 8 (499) 3418294 nolu tele-
fondan veya  reklam@gazetem.ru e-mail adresinden 
bize ulaşabilirsiniz.Gazetem seri ilanlardaki duyurular 
ücretsiz olarak yayınlanacaktır.

Paveletskaya Plaza,
2/2 Moscow 115054, Russia
Tel: (7 501) 725 40 40
Faks: (7 501) 725 40 41
www.crediteurope.ru

16 Marksistskaya Ulitsa 
109147, Moskova 
Tel: (495) 232-67-37 
Faks:(495)    232-67-36
www.ziraatbank.ru 

ZİRAAT BANK (MOSCOW) CJSC
4th Lesnoy pereulok, 4.
125047 Moscow, 
Tel: 495 961 25 00
Fax: 7 495 961 25 03
www.gbm.ru

Garanti Bank Moscow

1/ 2, Goncharnaya Naberezhnaya, 
Moscow, 115172  www.ykb.ru
Tel: (495) 234-98-89 
Fax: +7 (495) 956-19-72 

Kaynak Elektrodu, Telleri 
ve Kaynak Makineleri
Tel: (495) 517-65-93 
www.tsentavra.ru 

Tercüme ve Danışmanlık
Moscow,Savinskaya nab.3
Tel/Fax: (499) 248 79 11
www.uzman.ru

Uzman

Seçkin Şekerleme
Bütün Lokum Çeşitleri, Pestil, 

Pişmaniye, Cevizli Sucuk 
Toptan ve Perakende satışı

Adres: Metro Novokuznetskaya
Arkadia Ticaret Merkezi 3.kat

Tel: +7 (495) 741- 33 88 

İş Merkezleri,
Alışveriş Merkezleri,
ve Ofis temizlikleri

Tel: (495) 783 92 16 

MIRA CLEANING

  Moskova ofisi
              Bolşoydimitrovka 7/5, 
              Dom 2 Kat: 2 
Tel: (495) 980 52 02

TÜRK HAVA YOLLARI

VEGAS KONSULTANT GRUP
Danışmanlık Hizmetleri

Starıy Arbat sk. No:25 ofis 5A
Tel: (495) 691-44-06
Fax: (495) 691-44-06

Muhasebe Hizmetleri
Leninski prospekt, 15, office 203 
Tel:  (495) 748 6942
Mob: 8916 120 6163

SYSTEM CONSULTING ABAYLAR- TURINVESTSERVICE
Vize ve Danışmanlık 

Hizmetleri
Pokrovka ul.Dom:27,Ctr.1,Ofis: 5
Tel: (495) 505 4520
Fax: (495) 101 4648

Mutfak & Banyo 
Aksesuar ve Tekstili

www.hiv-textil.com
Tel: (495) 234 30 42

HİV TEKSTİL

Bay & Bayan Jeans Giyim
www.pantamo.ru

Tel: (495) 677 4582
       (926) 677 4001

Erkek Giyim

Ulitsa Marsala Timosenko Dom: 4
Tel: 741 5932

C A R L E O N E ®

Hergün
Moskova-İstanbul 

uçuşları
www.nectravel.ru

Tel: +7-495-6-999-7-99 

BİZİM TAKSİ
Yolcu karşılama ve transferleri 

Tel: +7 (926) 196-06-26

13, Bld. 42, 2nd Zvenigorodskaya 
Str., 6th floor, Moskova, 123022, 
Tel: +7 (495) 725-1020 
Faks: +7 (495) 725-1025
www.denizbank.ru

Mali Müşavirlik
Tel: + 499 685 1109 
Mob: +7 926 624 11 00
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Tel: 8 926 747 22 01
        8 495 223 15 91
        8 499 340 05 02
bamosmos@mail.ru

Konrad Tercüme Bürosu
Kimlik belgeleri, kontratların ve 
teşvik belgelerin hızlı ve yüksek 

seviyedeki tercümesi. Noter.
Metro Kurskaya, 

Tel: 8(926) 565-33-66
isamil@list.ru

7. Rostovskiy Pereulok 
No 12 Metro Kievskaya 

Tel: +7 495 994 48 08
Fax:+7 495 956 55 97

TC MOSKOVA BÜYÜKELÇİLİĞİ

Mutfak ve Banyo 
Aksesuarları

Prospekt Mira kulakov pr.Dom.9.A 
Tel: (495) 682 9014 

OOO ‘LİDER’ MOSKOVA

www.rtib.com
Tel: +7 (495) 649 02 45

Adres: Bolshoi Ovchinnikovsky per., 16

Rus Türk
İşadamları Birliği

Baklava, Kadayıf, 
Börek, Revani,
Fıstık ezmesi, 

Kurupasta çeşitleri

Metro “Novokuznetskaya”
Tel:  (495) 741 3388
Mob: 8926 253 8939 Ken

di 
im

ala
tım

ız

Tel: +7 (495) 505 63 43

Türk Mutfağı
Arbat Ulitsa (Eski Arbat) No:47
Metro “Smolenskaya”
Tel: (495) 241 93 20

BOSFOR RESTORAN

PERFECT SERVICE
Günlük Ev 

Kiralama servisi
www.kiralikev.ru
Tel: (985) 761 77 45
Mob: 8926 628 4511

Geleneksel Türk Mutfağı
Ul.Novoreyazanskaya no:21
Metro “Komsomolskaya”

www.tokat.ru
Tel: (495) 784 64 75
Mob: 8926 276 68 61

TOKAT RESTORANTOKAT RESTORAN

İNSANA VE YAŞAMA DEĞER  İLKEMİZDİR
Tel : +7 495 544 46 12
fax: +7 495  544 46 13         
www.yenigun.com.tr

Tel:(499) 252-08-03
          (926) 343-17-37

Bilgisayar check-in 
–oto elektrik –Kaporta 
–boya –her türlü oto 
tamir,Yağ, filtre değiştirme 

PRESTIJ MOTORS - OTO SERVIS

Ryazanski pros. No 26 Viktoria restoran arkası
Tel: 8 499 174 07 74 - 8 985 332 22 95

8-926-057-06-00 
8-926-745-52-06
     мкад. 19-км.
ТРЦ Южные Ворота
(между 6 и 7линиями)
        Доставка 

◊ Moskova’ya 1,5 saat 
mesafede temizlik hizmeti 
ve temizlik malzemesi satışı 
sektöründe çalışan şirketimize 
Türkçeyi ve Rusçayı iyi 
konuşan bay - bayan personel 
aranıyor.  8 ( 920 )913 65 64

◊ Kimyasal hammadde ithalatı 
ve satışı yapan firmamıza 
İngilizce, Rusça ve Türkçe 
bilen bayan satış sorumlusu 
aramaktayız. Uygun adaylar 
için vize konusunda yardımcı 
olunacaktır.  
zekeriya.sevinc@divakimya.com.tr 
+90 505 8407102

ELEMAN 
◊ Yurt dışı aşçılık deneyimi 
olan iyi Rusça konuşan Rusça 
menü hazırlayabilen şef 
AŞÇIYIM. +905552010848

◊ 18 yıllık iş tecrübem var 
PASTACI olarak Rusya’da iş 
arıyorum. +7 927 539 99 05

İş arayanlar ◊ Moskova içerisinde 
TEMİZLİK için yardım edebil-
irim. 89265643627

◊ Moskova’da iş arıyorum. 
Türk tatlıları baklava ve yaş 
pasta kuru pasta çeşitleri, 
mayalı poğaça ustasıyım. 
+796866118300

◊ SOKOLNIKİ’de metroya çok 
yakın 3 odalı dairenin 1 yada 
2 odasını kiraya veriyorum. 
+79262557529

◊ 2 odalı evdeyim 1 odayı 
kiraya vericem tercihen bayan.. 
89266882979

EMLAK
◊ 2005 model, 124.000 
Km’de, cok temiz Touareg’imi 
satıyorum. 89253761519

◊ Rusya’daki araba salonu-
muza müşteri getir, alım-satım 
tamamlandıktan sonra nakit 
para kazan +79857279096

ÇEŞİTLİ

1- 1kg bonfile eti 
2- 1/2 kg patates
3- 1/2 kg yoğurt
4- 1/2 kg domates
5- 4 adet yeşil biber

6- 150 gram tereyağı
7- 2 çorba kaşığı salça
8- 1/2 ayçiçek yağı
9- Az zeytinyağı
10- 1 demet maydanoz

Sipariş hattı: 8 926 07 07 007

Telefon: +7 (499) 159 50 88

Siparişlerinizi adresinize teslim ediyoruz

TADIM BAKLAVA
Rusya’da Kendi İmalatımız Taze ve Günlük 

Baklava Çeşitlerimizle Hizmetinizdeyiz

Special

1.Şube:  2.Novopodmoskovny pereulok Dom:8
2.Şube:  Yarmarka Viktoria, Amursakaya Dom:1
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◊ MOSKOVA Turizm ve Otelci-
lik Komitesi Başkanı Sergey Şpilko, 
Ria Novosti’ye yaptığı açıklamada, 
Moskova’nın 4 milyon 400 bin olan 
yabancı turist hedefini 2011 yılı için 
tutturduğunu söyledi. Şapilko açıklama-
sında, “2012 için hedef 4 milyon 800 
bin ve 2013 yılı için bu rakam 5 milyon 
200 bin” ifadelerini kullandı.

En çok Almanlar geldi
Moskova’ya en çok Alman turist-

ler (308 bin 100 kişi) gelirken, Alman 
turistleri Çinli turistler (182 bin 100), 
Fransız (135 bin 600 kişi), Amerikan 
(134 bin 500 kişi) ve İtalyan turistler 
(121 bin 500 kişi) takip etti. İlk 10’a gi-
ren diğer ülke turistleri arasında Türki-

ye, İngiltere, İsrail, İspanya ve Hollanda 
yer aldı. Öte yandan, 2011 yılında 2 ve 
3 yıldızlı otellerin doluluk oranlarında 
da yüzde 10 oranında artış görüldü. 

İlgi artırıcı etkinlikler
Moskova daha çok turist çekmek 

için bazı yenilikler ve ilginç turlar 
düzenlenmesi planlanırken, bunlar 
arasında turistler için call center 
açılması, turist otobüsleri için özel park 
alanları oluşturulması, birkaç dilde 
Moskova’nın tanıtımında kullanılacak 
internet sitesi açılması, televizyon, 
radyo, internet ve gazetelerde 
Moskova’nın reklamının yayınlanması, 
Rus ve yabancı gazeteciler için basın 
turu düzenlenmesi geliyor.  

K ONUYLA ilgili bir açıklama yapan 
Rus Transstroibank’ın Müdürü Petr 
Chitipakhovyan, kendisinin de bu 

projeye ortaklık edeceğinin altını çizdi. 
Transstroibank Müdürü, “Marriott Inter-
national ile planımız 2015’e kadar 20 
otel inşaa etmek, her yıl 3 ila 4 arası otel 
yapsak, bu hedefimize rahatça ulaşabiliriz” 
dedi. Chitipakhovyan, projenin genel ma-
liyetinden bahsetmese de, “Kasım 2011’de 
Marriott’ın inşaa ettiği Irkuts’taki 208 odalı 
Courtyard Otel, 45 milyon Euro’ya mal ol-
muştu” ifadelerine konuşmasında yer verdi.

Hedef 3 yılda 8 bin oda
Chitipakhovyan sözlerine, Marriott 

International’ın Nizhny Novgorod’da, 
Tataristan’ın Volga Bölgesi’nde, Batı 
Sibirya’da Omsk’ta, Doğu Sibirya’da 
Kemerovo’da ve Rusya’nın güneyindeki 
Rostov’da otel yapmayı planladığını da 
ekledi. Marriott International Başkan Yar-
dımcısı Peter Steger ise, oluşturdukları 
projenin Doğu Sibirya’daki Krasnoyarsk, 
Sochi ve Kranodar’da oteller yapmayı 
da kapsadığını belirterek, Rusya’daki 
toplam otel odası sayısını 2015’te 8 bine 
yükseltmeyi hedeflediklerini söyledi. 
Amerikan şirketi Marriott International, 
şuanda Rusya’da 14 otel işletiyor.

Rusya’ya 
2015’e 
kadar 

20 hotel
Amerikan Otel İşletmecisi Marriott International, 2015 yılına kadar Rusya’da 20 otel açmayı planlıyor.

◊ RUS turistlerin Kenya’ya olan ilgisi ge-
çen yıla göre arttı. Kenya’nın Moskova’daki 
turizm danışmanı Viktor Akunov tarafından 
yapılan açıklamaya göre, 2011 yılında 
Kenya’ya giden Rus turist sayısı yüzde 39.7 
artarak yaklaşık 7 bin 800 kişi oldu. Açık-

lamada, Kenya’ya genel bir ilgi artışının 
olduğu vurgulanırken, ayrıca Kenya’nın 
daha çok turist çekmek için kendini geliş-
tirdiği, altyapının iyileştirildiği, ülkedeki 
plajların gelişimi için yaklaşık 1.34 milyon 
Euro bütçe ayrıldığı, bu masraflarla plajların 

daha temiz hale getirileceği belirtildi.
Tüm bunların haricinde Kenya ma-

kamları, tatil için gelenleri süs eşyaları 
satan satıcıların rahatsız etmemesi için de 
birtakım önlemler aldı. Akunov’un açıkla-
masına göre, 2030 yılına kadar Kenya’nın 
gelişim programı kapsamında büyük işler 
yapılması, ülkede turizm alanında yeni iş 
alanlarının açılması planlanıyor. Öte yan-
dan Akunov, Kenya’da turistlerin güvenli-
ğinin de arttırıldığını ve bu alanda büyük 
başarılar elde edildiğini de vurguladı.

Rus turistlerin hedefi Kenya
Kenya’nın Moskova’daki turizm danışmanı Viktor Akunov, Rus 
turistlerin bu ülkeye olan ilgisinin arttığını söyledi.

Moskova’ya 4.4 
milyon turist geldi

2011 yılında Moskova’ya gelen yabancı turist 
sayısı bir önceki yıla göre yüzde 12 oranında 
artarak, 4 milyon 470 bin kişiye ulaştı. ◊ RUSYA’ya bağlı Tataristan 

Cumhuriyeti’nin başkenti Kazan’daki 
Kazan Uluslararası Havaalanı’nın yolcu 
sayısında bu yılın ocak ayında büyük 
artış yaşandı. Bu artış bir önceki yılın 
ocak ayına göre yüzde 41.4 oranında 
olurken, yılın ilk ayında Kazan Uluslara-
rası Havaalanı’nda 85 binin üzerindeki 
yolcuya hizmet verildi.

Bir ayda 794 sefer
Artan yolcu sayısına yeni açılan se-

ferler, yeni istikametler, eski yönlerdeki 
bazı seferlerin de artırılması genel sebep-
ler olarak gösterildi. Ocak ayında Kazan 
Uluslararası Havaalanı’ndan gerçekleşti-
rilen uçuş seferlerinin sayısında da artış 
yaşandı. Bir ay içerisinde bu havaalanı 
749 sefere hizmet verdi. Sefer sayısında 
da bir önceki yılın ocak ayına oranla 
yüzde 15.2 oranında artış görüldü.

◊ GEÇEN yıl Fransa’yı ziya-
ret eden toplam Rus turist sayısı 
yaklaşık 800 bin kişiye ulaştı. 
Fransa Turizm Kalkınma Ajansı 
(Atout France) Rusya Müdürü 
İnessa Korotkova’nın açıklamasına 
göre, Fransa’ya giden Rus turist-
lerin artışına en önemli neden 
olarak Fransa’daki farklı şehir-
lere Rusya’dan direkt uçuşların 
başlatılması gösterildi. Özellikle 
Marsilya’ya direkt uçuşlara baş-
lanmasının hem Fransa’ya hem de 
diğer komşu ülkelere Rus turistle-
rin ilgisini artırdığı belirtildi.

Fransa’ya 800 
bin Rus turist

Kazan Havaalanı’nda
yolcu sayısı arttı
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ABLACI - AHALİ - ÂHİR - AKTÖR - ARKAİK - AŞIK - CEFA - CİRİM - COŞKU - COŞU - EKŞİ - 
EMTİA - GAGA - GONCA - GÖZE ÇARPMAYIŞ - HARÇ - İNAL - İRİN - İŞTE - KÂGİR - KARAKTER 
OLARAK - KASTİ - KLOŞ - KORUK - KRONİK - MELİKE - ONAR - ORLON - REHBER - REKOR - 

ŞEKERLİ - ŞİMDİ - ÜZMEK - YOGİ - ZAPT -

Soldan sağa:
1. Aba giymiş olan. - 5. Ölçü. - 10. Saat kadranı. - 11. Soy. - 12. İki olguyu, iki olayı
birbirinden ayıran zaman, fasıla. - 13. Anahtarcının yaptığı iş. - 15. Şebnem. - 16.
Çıban. - 17. Yüce, yüksek. - 18. Bütün, tüm. - 20. Bir kimseye, bir aileye kendi adından
ayrı olarak sonradan takılan, o kimsenin veya o ailenin bir özelliğinden kaynaklanan
ad. - 23. Semada dönen derviş. - 25. Ölen insanın vücudu, ceset. - 27. Çapraz
düğmeli, ipek veya sırma işlemeli bir tür kısa yelek. - 30. Kadınlara özgü cezaevi. - 32.
Karışıklık, kargaşa. - 34. Ermiş, eren. - 36. Yeniçeri kışlası. - 37. Yönetme gücünü
elinde bulunduran kişi, yöneten kişi, idareci, menajer. - 40. Uzatma, sürdürme. - 41.
Dalga, kasırga. - 42. O zamiri yönelme biçimi. - 43. Lenincilik.

Yukarıdan aşağıya:
1. Ulaşmak istenilen sonuç, maksat. - 2. Hamur durumundaki ekmeklerin, fırına
atılmadan önce içine konulduğu oyuk gözlü tahta. - 3. Kanunuesasi. - 4. Bir şeyden
veya bir kimseden yana olma, aleyh karşıtı. - 5. Merih. - 6. İncelemek işi, tetkik. - 7.
Evliliğin sona ermesi. - 8. Arılamak işi, tenzih. - 9. Herhangi bir işte, bir yarışta, birbirini
geçmeye çalışan, aynı şeyi elde etmeye uğraşan kimse. - 11. Hızla kapma. - 14.
Yemek, yiyecek. - 19. İşlenmiş koyun derisi. - 21. Ana yurt. - 22. İki tarla arasındaki
sınır. - 24. Bir işin, bir oluşun içinde geçtiği, geçeceği veya geçmekte olduğu süre, vakit.
- 26. Ansızın. - 28. Dizilmiş olan, sıralanmış, mürettep. - 29. Almanya'da 1930'lu
yıllarda Hitler tarafından kurulan Nasyonal Sosyalist Partisinin, Alman ırkının
üstünlüğünü savunan politikası, Hitlercilik. - 31. Eğiklik, eğim, akıntı. - 32. Fotoğraf. -
33. Cehennem. - 35. Az sözle çok şey anlatma. - 38. Mavera. - 39. Hitit.

SUDOKU kolay SUDOKU zor

Hakan KAYAR     Twitter/bulmacaci    Facebook/Bulmacayı seviyorum

Adlar, 
isimler

İ Y

Şifreyi bulmaca@gazetem.ru adresine gönderen ilk okuyucumuz, Bosfor Restoran’dan  Bayram Usta’nın özel 
Türk mutfağının eşsiz çeşitleri ile keyifli bir pazar için iki kişilik brunch kazanacaktır. 
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Nejat İNAN
HAFTAYA BAKIŞ

nejatinan@gazetem.ru

G ALATASARAY ve Beşiktaş arasında geçtiğimiz 
haftasonu oynanan futbol karşılaşması her iki 
takım seyircisine de tat verdi. Beşiktaş  kaybetti-

ği için tabii ki üzüldü ama galibiyet, Galatasaray’ın hak-
kıydı. İlk yarının tamamındaki Galatasaray üstünlüğünü 
unutan ve maçı son dakikalarına göre değerlendiren 
herkes, bunun aksini düşünebilir ama derbi maçlar için 
sadece beraberliği yakalamak yetmiyor.

Dezavantaja mahal yok
◊ Galatasaray takım olma yolunda çok akıllı 

adımlar attı. İşe teknik direktör seçimini doğru yaparak 
başladılar. Önceki sezonlardan dolayı son derece 
yıpranmış olan seyirciyi harekete geçirecek ismin ta 
kendisiydi Fatih Terim. Oyuncu transferlerindeki başa-
rı geldi İmparator’un arkasından...

Ve üçüncü önemli faktör, istem dışı oyuncu kayıp-
larıydı. Arda’nın Atletico Madrid’e gidişi, Sabri’nin 
sakatlığı gibi olaylar, ilk bakışta dezavantaj gibi gözükse 
de, Galatasaray bunları avantaja çevirmesini bildi. 

Terim, takıma ruh kattı
◊ Teknik direktör Fatih Terim, yıpranmamış ve 

başarıya aç yenilere öyle görevler verdi ki, oyuncular 
bu görevlerin üstesinden hiç sırıtmadan gelebildiler. Ya-
bancı transferlerindeki doğru seçimlerin yanı sıra eldeki 
gençleri de çok olumlu kullandı Terim.

Semih Kaya, Galatasaray’ın en önemli mevkisine otur-
du. Emre Çolak, takımına mükemmel uyum sağladı, tec-
rübe kazandı. Bu oyunculardan daha tecrübeli olmasına 
rağmen, psikolojik olarak çok geride kalmış, formunun en 
alt seviyelerinde olan ve kimse tarafından şans verilmeyen 
Engin Baytar dahi, inanılmazı başardı bu sene.

Engin harikalar yarattı
◊ Beşiktaş karşısında seyrettiğim Engin’in, harikalar 

yaratmak için harcadığı enerjiyi takdir etmemek elde de-
ğil. Tecrübeli futbolcu için, hırsı ve isteğiyle maçı çeviren 
adam olduğunu söylemek, hiç de abartı bir yorum olmaz. 
Sadece diğer isimlere biraz haksızlık olabilir. Çünkü 
Galatasaray, takım olma yolunda çok ciddi adımlar atmış 
ve bunu puan tablosuna da yansıtmış bir takım.

Gerçi ligdeki yükselişinde, G.Saray’ın işini kolaylaştı-
ran faktörler de oldu hiç şüphesiz. F.Bahçe bu sene sade-
ce sahada savaşmadı. Şike soruşturması, ciddi ekonomik 
kayıplar, istemleri dışında gönderdikleri yıldız oyuncular, 
çok fazla olumsuz sonuç getirdi sarı lacivertlilere. 

Tercihler oynanışı etkiledi
◊ Ayrıca geçtiğimiz günkü derbi maçta, oyuncu 

tercihlerinin takımlar üzerindeki etkisine de şahit 
olduk. Karşılaşmanın 60. dakikasında oyuna alınan 
Mustafa Pektemek, kalitesiyle Galatasaray’ı kısa 
bir süre için tek başına geriye yaslamasını bildi. 
Burada tek başına kelimesini özellikle kullanıyorum. 
Takım oyunlarının genelinde bu pek mümkün 
değildir. Ancak o saate kadar öne çıkamayan Ernst, 
Necip, Veli ve Simao en az yirmi beş metre önde 
oynayabilmeye başladılar Mustafa sayesinde... 
Bu da tabii ki usta ayak Quaresma’ya şov yapma 
şansını sağladı. Ve futbolda bir anda dengelerin nasıl 
değişebileceğini bir kez daha gözler önüne serdi.

Ali Sami Yen’i çabuk unuttular
◊ Yukarıdaki başlığa aldanıp Galatasaray’ı 

vefasızlıkla suçladığımı sanmayın... Galatasaray nasıl 
unutur şanlı tarihinin büyük bir kısmını kapsayan eski 
yuvasını... Ali Sami Yen Spor Kompleksi Türk Telekon 
Arena akustiğiyle, modern ve görkemli yapısıyla, 
mükemmel zeminiyle, velhasıl her şeyiyle Galatasaray’la 
o kadar uyum sağladı ki, unutulan nostaljik hüzündü 
belki de... Yeni stat, Galatasaraylıların o hüznü 
yenmesini sağladı. Şimdi sıra uluslararası başarılarda 
olmalı. Çünkü TT Arena, her şeyiyle buna layık diye 
düşünmeye başladım. Ah birde stat çevresindeki şu 
ağaçlar bir yükselse. Lujniki Stadı’na olan kıskançlığım 
da, işte o zaman tamamen geçecek.

DERBİLER 
BÖYLE OLMALI

R USYA Ligi’nin söz 
sahibi ekiplerinden 
Zenit St. Peters-

burg, önümüzdeki Haziran 
ayında düzenlenecek olan 

Euro 2012’de Rusya Milli 
Takımı’nın en büyük koz-

larından biri olması beklenen 
Arshavin’i yeniden ülkeye getirdi. 
Arsenal ile 2013 yazına kadar mev-
cut sözleşmesi bulunan Arshavin’in, 
Temmuz ayına kadar kiralık olarak 
Zenit forması giyeceği açıklandı.

Zenit’e kendimi adarım!
Andrei Arshavin ise, kendine 

ait resmi internet sayfasına yaptığı 
açıklamada, “Zenit’te 29 numaralı 

formayı giye-
ceğim. Zenit’in 

şampiyonluğa 
ulaşması 
için elim-

den gelen herşeyi yapacağım” dedi. 
Bu sezon 14’ü yedekten olmak 
üzere 27 resmi maçta görev alan 
ortasaha futbolcusu, 2 gol atıp 3 
de asist yapmıştı.

Arsenal’da gölgede kaldı
Sezon başında transfer edilen 

Fildişi Sahilli yıldız Gervinho ve 
parlayan genç yıldız Alex Oxlade-

Chamberlain’in formayı kapmasının 
ardından geri planda kalan Arshavin, 
Manchester United maçında 74. daki-
kada taraftarların protestosu eşliğinde 
Chamberlain’in yerine oyuna girmişti.

Bir dönem Galatasaray’ın da 
ilgilendiği Arsenal’ın yıldızı 
Arshavin, tercihini yaptı

ARSHAViN YUVAYA 
DÖNDÜ

12.
13.
14.

rs
15.

10.
11.

SÜPER LiG	 O	 G	 B	 M	 A	 Y	 P

G.Saray	 28	 19	 6	 3	 54	 21	 63
F.Bahçe	 28	 16	 6	 6	 47	 30	 54
Beşiktaş	 28	 14	 7	 7	 41	 31	 49
Trabzon	 28	 13	 7	 8	 53	 34	 46
G.Birliği	 28	 12	 8	 8	 44	 38	 44
Sivas		 28	 11	 10	 7	 50	 44	 43
Eskişehir	 28	 12	 5	 11	 32	 34	 41
İstanbul BŞB	 28	 11	 7	 10	 43	 40	 40
Bursa	 28	 10	 9	 9	 35	 29	 39
Ordu		 28	 10	 8	 10	 26	 29	 38
Mersin İY	 28	 10	 6	 12	 31	 37	 36
Med.Park Ant	28	 9	 8	 11	 27	 33	 35
Kayseri	 28	 10	 4	 14	 31	 35	 34
K.Karabük	 28	 10	 4	 14	 38	 48	 34
Gaziantep	 28	 8	 8	 12	 26	 33	 32

Manisa	 28	 7	 8	 13	 27	 36	 29
Samsun	 28	 6	 8	 14	 30	 43	 26
A.Gücü	 28	 2	 5	 21	 19	 59	 11

6.
7.
8.
9.

1.
2.
3.
4.
5.

16.
17.
18.

G.Saray, Spor Toto Süper Lig’in 28. haftasına damga vurdu

◊ TEKNİK Direktör Fatih Terim’in 
öğrencileri, şike soruşturmasıyla sarsı-
lan Türk futbolunun geç başlayan 2011-
2012 sezonunda, tam anlamıyla ‘takım’ 
olma yolunda ilerleyen ender ekiplerin-
den… Galatasaray, bu yıl şampiyonluğa 
öyle bir inanmış durumda ki, hiçbir 
rakibi Aslan’ın önünde duramıyor. 
Bunun son örneğini ligin geçen haf-
tasında sahasında ağırladığı Beşiktaş 
karşısında gösterdi Galatasaray…

Elmander coştu bir kere
Attığı gollerle takımını sırtlayan 

İsveçli golcü Johan Elmander, Be-
şiktaş karşısında 2 gol birden buldu ve 
takımının aldığı 3-2’lik galibiyette belki 
de en önemli rolü oynadı. Sarı kırmızı-
lıların diğer golü Felipe Melo’dan gel-
di. Beşiktaş’a ise Braga maçı sonrası 
yorgun başladığı derbi mücadele-
sinde, İbrahim Toraman 
ve Semih Kaya’nın (kendi 
kalesine) golleri yetmedi.

F.Bahçe ekmeğine yağ sürdü
Bu skorla liderlikteki yerini 

perçinleyen Galatasaray, en yakın 
takipçisi Fenerbahçe’nin Eskişe-
hirspor deplasmanında 2-1 yenilip 
3 puan bırakmasını iyi değerlen-
dirdi. Sarı lacivertliler bu yenil-

giyle belki de, ezeli rakibinin ekmeğine 
yağ sürmüş oldu. Eskişehir karşısında 
varlık gösteremeyen Fenerbahçe ise, 
üst üste dördüncü dış saha maçından 
da yenilgiyle ayrılıp, adeta deplasman 
fobisi yaşamaya başladı.

Trabzon kan kaybetti
Hafta içinde UEFA Avru-

pa Ligi’nde Hollanda ekibi 
PSV Eindhoven’a elenen 
Trabzonspor, Hüseyin Avni 
Aker Stadı’nda Mersin İdman 
Yurdu’nu konuk etti. İki defa 
geriye düştüğü maçta, raki-

bini yakalamayı bilen 
Karadeniz Fırtınası, 
son dakikada eski 
futbolcusu Trabzonlu 
Hasan Üçüncü’nün 
golüyle sahadan 3-2 
mağlup ayrıldı.

SONUÇLAR          <<
Ordu	 1-0	 KayseriKarabük	 3-2	 A.GücüSamsun	 0-3	 BursaManisa	 0-2	 G.AntepEskişehir	 2-1	 F.Bahçeİstanbul BŞB	 4-0	 MPark AntG.Birliği	 3-3	 SivasTrabzon	 2-3	 Mersin İYG.Saray	 3-2	 Beşiktaş

Altyapı kariyerine 
Zenit St. Petersburg’da 
başlayan Andrei Arshavin, 
3 sezonluk Arsenal 
macerasının ardından, 
yeniden eski takımına 
döndü. Rus golcü, 
Temmuz ayına kadar 
Zenit forması giyecek.

RUS GOLCÜYLE ANZHİ 
VE LAZIO TAKIMLARI DA 

YAKINDAN İLGİLENİYORDU

ASLAN DURDURULAMIYOR

SPOR Muhteşem ikili
BEŞİKTAŞ ağlarına bu sezonki 8’inci golünü 
gönderen Melo, 10 yıllık profesyonel kariyerinde 
en skorer sezonunu yaşarken, 8 gollü bir diğer 
isim Selçuk İnan ise Brezilyalıya yaptığı asist ile 
sayısını 8’e yükseltti. Böylece Galatasaray’ın lig-
de 28 maçta kaydettiği toplam 54 golün 21’ine 
(yüzde 40.7), Selçuk-Melo ikilisi direkt etki etti. 

Galatasaray’ın 
ligde kaydet-
tiği toplam 54 
golün 21’ine 
(yüzde 40.7), 
Selçuk-Melo 
ikilisi direkt 
etki etti.



Kriz bizi de etkiledi

ÜRETiMi 
BURADA 

YAPAN KAZANIR
◊ 1998 yılındaki krizin işlerini 

kötü yola saptırdığını söyleyen Ne-
jat İnan, “İlk zamanlar çok iyi giden 
işlerimiz 1998 krizi ile birlikte kötü 
gitmeye başladı. Daha doğrusu bir 
kaos ortamı vardı. Biz de bu sürede 
ciddi zararlar gördük. 2000 yılına 
kadar zor bir süreç geçir-
dik. Ayrıca Çin firmaları 
da piyasaya inanılmaz 
ucuz fiyatlarla girince biz 
de zorlandık. Ya pazarı ya 
da ürünü değiştirecek nok-
taya geldik” diye konuştu.

İnan, samimi sohbe-
timize firmasının isim 
hikayesini anlatarak 
devam etti: “Türkiye’nin 

çok kuvvetli olduğu bir 
başka alan olan tekstile 
daha doğrusu ilk iş tecrü-
bem olan ev tekstiline geri 
döndüm. 2000-2005 arası ev 
tekstili ağırlıkta perde işi yap-
tım, 2005 yılında Türkiye’den 

üretici akını oldu. Biz 
de o arada yavaş yavaş 
bayan giyimi konusunda 
pantolon, tayt, t-shirt 
üretimi yaptık. Kızımın 
adı olan Gizem’den tü-
reyen Gizardi markasını 
yarattık. O günden bu 
yana da hala aynı işi 
yapıyoruz. Markamızın 
tanınırlığını artırdık.”

GAZETEM
28 Şubat 2012 Salı12 HAFTANIN KONUĞU

Gazetem spor yazarı 
Nejat İnan, Rusya’da yatırım 
yapmayı düşünenlere altın 

değerinde bir tavsiyede bulundu:

Rusya’dan Yaşam Öyküleri bölümünün bu haftaki  
konuğu olan Nejat İnan, sporla dolu  
yaşantısını anlattı. Gizardi firmasının sahibi, ticare-
tin püf noktalarını Gazetem okurlarına açıkladı.

İ STANBUL’da 1956 yılında dünyaya 
gelen Nejat İnan, ilk, orta ve lise 
eğitimini burada tamamladı. Hemen 

hemen her Türk çocuğunun yaptığı gibi 
mahalle aralarında futbolla tanışan İnan, 
13 yaşında Galatasaray’ın seçmelerine 
katıldı. Seçmelere katılan 178 çocuk 
arasından ikiz kardeşi ve 2 yaş büyük 
bir başka çocukla birlikte seçmeleri 
kazanan Nejat İnan, o günü yaşamı-
nın unutulmaz anı olarak değerlendi-
riyor ve şöyle anlatıyor:

“Daha lisans çıkarılacak yaşta bile 
değildik. Dünyada en mutlu günüm o 
gündü. O yıl Galatasaray 3 sene üst üste 
şampiyon olmuş bir kadroya sahipti ve o 
kadroda kendimize yer bulmamız mucize 
idi. Ancak ben ve ikizim ve iki arkadaşı-
mız daha 17 yaşında A takım kadrosuna 
davet edildik. Çünkü 1974’ te Genç Milli 
Takım aday kadrosuna çağrılmıştık.”

Dönemin yıldızlarıyla aynı takımda yer 
aldıklarını belirten İnan, konuyla ilgili söz-
lerini şöyle sürdürdü: “Gençlerde dikkat 
çekince A takıma davet edildik. Dönemin 
yıldızları, Gökmen Özdenak, Fatih Terim, 
Büyük Mehmet gibi büyük oyuncuların 
arasına girmiş olmak bir mucize idi ve 
biz bunu gerçekleştirmiş olduk. Tabi bu 
arada lise bitmiş, üniversite de profesör 
olan ve ders veren annem, bizim eğitime 

devam edip üniversite okumamızı isti-
yordu. Babam ise durumdan memnundu. 
Annem uzun süre bizimle konuşmadı. 
Ancak biz hem sevdiğimiz işi yapmak 
hem de para kazanmaktan mutluyduk. 
Zamanla annem de alıştı bu duruma.”

Lakabımız: Cin Kardeşler
Bir sezon A takımda oynadık-

tan sonra, birinci lig takımlarından 
Giresunspor’un kendisi, kardeşi, Cüneyt 
Tanman, Şükrü Tetik ve bir genç arka-

daşını daha transfer ettiğini ifade eden 
Nejat İnan, Galatasaray’da ikizler olarak 
tanındıklarını, tribünlerin kendilerine 
‘Cin Kardeşler’ diye tezahürat yaptığını 
anlattı. Giresunspor’un o dönem ligde 
Galatasaray’ı yendiğini belirtti.

◊ İnan, Giresunspor’da geçirdiği 
dönemi şu sözlerle anlatıyor: “Ben sağ 
bek mevkiinde ikizim ise sol açık oy-
nuyordu. Yarım sezon daha oynadıktan 
sonra ben İstanbul’dan Sarıyer’e trans-
fer oldum ancak ikizim Giresunspor’da 
kaldı. O, daha sonra İstanbul’a ikinci 
ligden Vefa takımına oradan da tekrar 

Galatasaray’a döndü. Ben Sarıyer de 
3 yıl oynadıktan sonra futbolu bırak-
tım. Çünkü ticarete başlamış, Anadolu 
kulüplerinden gelen tekliflere sıcak 
bakmıyordum, ticaretim gelişmişti. 
Futbolun bir gün biteceğini biliyordum, 
o nedenle ticarete önem veriyordum. 
Ancak ikizim futbolda devam etti.”

Ben ticareti, ikizim futbolu seçti

◊ Kendisinin ticarete adım atıp, önce 
ev tekstili ile sonra baba mesleği ayak-
kabıcılıkla uğraştığını dile getiren İnan, 
“Özellikle ayakkabıcılık alanında alanda 
çok geliştim. Türkiye’de mal satmadı-
ğım şehir kalmamıştı. Daha sonra eşim 
Fatma İnan ile 1980 yılında evlendim. 

Bir yıl sonra kızım oldu. İş hayatım çok 
gelişmişti. 1991 yılına kadar iç piyasada 
ayakkabıcılık alanında toptancı olarak 
tanınan bir firmaydım. Birçok yabancı 
marka benimle distribütörlük anlaşması 
yapmak istiyordu. Benim ise aklımda 
yurtdışına açılmak vardı” diye anlattı.

Rusya demek, ticaret demek

Daha sonra da Rusya’ya gitmesinin 
sebeplerine şöyle değindi: “Benden 
önce Rusya pazarına açılmış, firmam-
dan mal alıp, Rusya’ya gönderen 
çok aracı firma vardı. Bunu görüp 
bizzat Rus pazarına açılmayı iste-
dim. Rusya’ya mal yollamaya baş-
ladım. 1998 yılında Moskova’ya ilk 

defa pazarı görmeye geldim. Burada 
edindiğim izlenimler, benim burada 
olmamın gerektiği şeklindeydi. Sonra 
burada kalmaya karar verdim. Yer 
açtım, peşinden ailemi de getirdim. 
Eşim burada çok büyük destek verdi. 
O burada yanımızda olmazsa belki bu 
günleri görmeyecektik.”

Diğer firmalar beni teşvik etti

◊ Nejat İnan’ın 
futbol hayatında ikiz 
kardeşliğin yarattığı 
hoş olaylar da var. 
Nejat İnan’ın ikiz 
kardeşi Murat İnan da 
onunla birlikte aynı 
takımda top koştur-
du ve benzerlikleri 
onlara sahalarda bazı 
avantajlar sağlamış. 
Futbol yaşamı dışında, 
çalışma hayatında da 
ilişkilerini sürdürdükle-
rini belirten Nejat İnan, 
“Biz onunla birlikte oy-
narken enteresan olay-
larımız da oldu. Forma 
değiştirip birbirimizin 
yerine oynamak, 
hakemleri aldatmak 
gibi birçok şey var tabi. 
Daha çok amatör ama 
lisanslı dönemde hala 
gizli tuttuğumuz olay-
larımız var elbette. Me-
sela bir maçta ilk devre 
birimiz oynadık, aynı 
forma ile ikinci devre 
diğerimiz oynadı. Bir 
maçta da adam adama 
oynuyoruz. 45 dakika 
iki adam birden beni 
tuttu farkına varmadan 
kardeşim iki gol atmış-
tı... Biz ikizliğimizin 
avantajını her fırsatta 
kullandık, sadece fut-
bolda değil” diyor.

İkizliğin 
avantajları

Rusya pazarının çok geliş-
meye açık, dinamik bir pazar 
olduğunu beliren Nejat İnan, 

“Bizi burada tutan en büyük faktör 
pazarın büyüklüğü. Burada yapıla-
cak daha çok işler olduğunu düşü-

nüyorum. Ancak burada üretim 
ağırlıklı çalışanlar kazanacak” 
ifadeleriyle yeni yatırımcılara 

ticaret ve ihracatın anah-
tarını gösterdi.

BİR ANI

İnan’dan 
altın tavsiye

Nejat İnan

www.palmiragroup.com


